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Vératlanul robbant be a hazai high-end piacra az Audio-Hungary, holott a tavalyi elsé hivatalos
megjelenést a Marriott szélloban megrendezett HiFi Show-n komoly munka, és hosszi felkésziilési
idoszak elbzte meg.

Errdl és a jovd terveirdl beszélgettiink Fabian Laszldval, a nyiregyhazi Audio-Hungary Kft. igazgatdjaval.
Az Audio-Hungary egy teljesen (j szinfolt a magyar hifi piacon.
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A képen Fdbidn Ldszlo, a nyiregyhdzi Audio-Hungary Kft. igazgatdja.

- Hogyan indult el a cég és milyen Gt vezetett az elsd audio és hifi termékek gydrtdsdig?

- A 70-es évek eljétdl foglalkozom elektronikaval, hangtechnikaval. Hol hobby-, hol professzionalis
szinten. Gimnaziumban én is megépitettem azokat a ma mar legendasnak, de inkabb torténelminek
nevezhetd erdsitdket, hangdoboz monstrumokat, mint sokan a kortarsaim kozil. Fizikusként végeztem és
maradtam végzes utan a Kossuth Egyetemen. Csodalatos iddszak volt: oktatas, kutatas, méréselmeélet a
hallgatdi gyakorlatokhoz, kutatashoz késziilékfejlesztés, A kémia hatarteliletén féleg polimerkémiaban a
vilag egyik legjobb, (szerintem legkreativabb) teamjében az altalam megalkotott elektronikakkal
megtamogatva ujabb és djabb tudomanyos sikereket értiink el.

- Mi kell ennél tobb?..

- PL. egy kicsivel tobb fizetés. Az viszont nem lett, a csalad meg bévilt. Fdallasomat feladva 1988-ban egy
kis kitérdvel Nyiregyhazan az akkori kabel TV haldzat Uzemeltetdjének lettem a tervezdiroda vezetdje.
MNem tlnt nehéznek a feladat. Két nap tanulds, harmadik nap mar éles bevetés. Mikaddott a dolog, dupla
volt a fizetés az egyetemi oktatdi béremhez képest, mar csak jo tervezdémeérnokioket kellett talalni magam
melle,

- Itt kapcsolddik be a térténetbe Lukacs Zoltan, aki egy fustmentes munkahely reményében a munkatarsam
lett. (Akkor éppen egy honapig nem dohanyoztam). Par hét mulva mar itt is beindult a fejlesztés-gyartas.
A régi garda ezt még elfogadta, de az otletek 90 %-a kukaba ker(lt. A reakciom egy Uj cég, az Elektronet
létrehozasa volt. Ez is a tavkozlesi agazatban indult, de az elektronikai fejlesztés-gyartas mar
folyamatossa valt. Diszpecser rendszerek, feltgyeleti rendszer, kabel TV erdsitok, féallomasok
vevdegységei, modulatorai, tudomanyos mérdberendezések a tengeren tulra, kamerarendszerek
szennyvizhaldzatokhoz, kutkamerak, mikrokamerak gydgyszergyaraknak, hangositd rendszerek, 47Ghz-es
atjatszo fejlesztés a kijevi Miiszaki egyeternmel és még hosszan sorolhatnam. 2009-ig csak bamba
vasarldja voltam a neves cégek egy -egy termékének, melyektdl révid iddn belil tébbnyire
megszabadultam. Ekkor jott a késztetés, hogy az Elektronet Zrt. lehetdségeit kihasznalva eleinte nem tul
intenziven, inkabb sajat szdrakoztatasunkra, kezdjink el foglalkozni a hanglanc utolsd elemével... Nagyon
érdekeltek a széles savu hangszordk. Ket éven at foglalkoztunk gyakorlatilag minden fontos gyartd
termekével. Ez egy koltséges "utazas” volt egy zsakutcaban. Mindig utaltam visszavonulni, de most muszaj
volt. Viszont sokat tapasztaltunk nagy tanuldpénzert. 2009-tél tobb nagyszabasa hifi, high-end kiallitasra
latogattunk el, féleg a tervezett hangfalgyartasunk miatt. Eleinte csodalkozassal tekintettem a csbves
“dskoviletekre”, mint aki uralja a félvezetds technikat, akar Ghz-es tartomanyban is. A fertézés viszont
megtdrtént. Bekdltozott hozzam egy csoves erdsitd. Lehetett vele egyiitt élni. Tanulas kovetkezett! ElGszor
a 40-es-, 50-es évekbeli - féleg orosz és amerikai - irodalmat, aztan szinte mindent, ami elérhetd volt
elolvastam, tanultam. (tébb tucat konyv tobbszaz folydirat)
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Akkor fogalmazddott meg bennem, hogy az anyacégrdl valasszuk le az audio tevékenységet, bévitsik a
személyi allomanyt frissen végzett meérnokakkel, olyanokkal, akik még formalhatdk, kénnyen tanulnak,
kreativak, és akiknek a felhalmozddott tudas mennyiséget at tudom adni.Megalakult 2013- ban az Audio-
Hungary Kft. Ugy terveztiik, hogy kb. két év, amig a fiatalok eljutnak arra a szintre, hogy it tudnak venni
bizonyos teriileteket, mint pl. aramkér tervezés, design, vagy a mechanikai, gépészeti tervezés. Két és fél
év alatt jutottunk a maig, és a termékeinkkel a tavalyi évben megjelentiink a piacon. Ezek voltak a kezdd
lépesek, az elsd szarnycsapasok. Szerintem ez biztato kezdet.Tehat volt egy koncepcid, egy fiatal tanulni
vagyd garda, és megvaldsitasra varo tervek.

-Mi tdrtént ezutdn?

-Eldszdr is helyet kellett biztositani az elsd kisérletekhez, ezért beallitottunk a Zrt. nyiregyhazi
kizpontjaba ket oriasi konténert, innen indult a cég. A terviink az volt, hogy zéld mezds beruhazasba
kezdink, ami 3-4 év alatt lehet termelésre alkalmas. 2014-ben jott egy szerencsés lehetdség
megvasarolhattuk az Univox Kft-t. Errél annyit kell tudni, hogy a BEAG (Budapesti Elektroakusztikai Gyar)
a 70-es években MNyiregyhazara telepitette az erdsitdgyartast tobb mas részleggel egyiitt, majd amikor
felbomlott 1990-ben, a teljes gyartast és az éplleteket az Univox Kft vette at. A mikrofonoktol kezdve a
hurokerdsitékig, hangszdrokat, hangfalakat rengeteg termeket gyartott. A kinai termékek az Univoxot
araikkal meggyengitették, a tulajdonosok a kilatastalan arverseny miatt a cég eladasa mellett déntottek.
Mi hozzajutottunk egy komoly gépparkhoz és ezzel egyiitt azonnali kisszérias gyartasi lehetdséghez is. A
legnagyobb érték az a szakember garda volt, amely hallatlan nagy tudassal és gyartasi tapasztalattal
rendelkezett. A fiatal fejlesztémeérnokokkel kardltve kialakitottuk az arculatot és nemsokara mar a
tervezdasztalon is megszilettek az elsd termékek, amiket az Audo-Hungary gyartani kezdett.

- Ez hihetetleniil hangzik, de el tudom képzelni, hogy mekkora lelkesedéssel ldttak hozzd a feladathoz a
munkdjukat megtarthato ,regek” és a szdrnyaikat bontogato fiatalok. Mi volt az elsd termek?

- Az elsd termekiink az APX200-as erdsitd volt. Azért ez, mert szerettiink volna tisztelegni azok eldtt a
fejlesztdk és gyartok eldtt, akik ennek az elddjét megalkottak és amelyek mind a mai napig orszagszerte
miikadnek. Sokszor mentink ki olyan helyekre karbantartani, ahol ezek az erdsitk szolgaltak ki egy egész
iskolat, és soha nem volt semmilyen bajuk. A ket erdsitd kizott az a rokonsag, hogy a mi APX-lnknek
hasonls a kiilsé megjelenése és majdnem ugyanaz a csokészlete is (végess és meghajtd). Ugy érzem, hogy
ez a termek, amit elsének terveztiink, egy rendkiviil jo, és igényes paraméterekkel rendelkezd késziilék
lett. Kdrbenéztiink a vilagban és azt tapasztaltuk, hogy ilyen hallgathatdsagi paraméterekkel és torzitasi
mutatdkkal, szinte senki nem allit eld ilyen erdsitét napjainkban.

- Gondolom ehhez azért egy kicsivel tobb vdltoztatdsra volt sziikség, és szerintem a beépitésre keriild
alkatrészek is kicserélddtek...

- Uj kapcsolasi rajz késziilt, a kimend transzformatorok is teljesen masok, melyek gyartasahoz egy
komplett Gzemet kellett létesitentink. Megfeleld mindséget, pontossagot csak igy tudtunk biztositani. Ezen
til még dj burkolatot s sasszét is terveztiink. A késziiléknek gyakorlatilag csak a neve APX, de ez egy
teljesen Uj erdsitd.

- Mi volt a kdvetkezd lépés, hiszen ma mdr tébb termeékrdl is beszéliink?

- Hosszl gondolkodas utan szétvalasztottuk a brandeket. Az alacsonyabb arkategdriaban egyenldre
meghagytuk az Univox nevet. Magasabbra pozicionalva csatasorba allitottuk a Qualiton markanevet, ami
magasabb mindségi szintet képviseld , A osztalyu” erdsitdket jelent. Kesdbb olyan tobb terméket magaban
foglald terméekcsoportot terveziink, aminek a neve Eurdpaban és Amerikaban vedett és egyarant ismerdsen
cseng. A Qualiton sorozat elsd tipusa az A20i nevet kapta. (A osztaly 20 Watt integralt). Nagyon latvanyos
és szép dizajnu az erdsitd, a kiallitason mindenkinek nagyon tetszett. Mar ezt is a sajat gardank tervezte,
amire nagyon biiszke vagyok. Nem titok, hogy korabban dolgoztunk ipari tervezdkkel is, akik dtleteket
ugyan adtak, de igazabdl nem tudtuk dket szervesen bevonni a fejlesztésbe. A fejlesztés persze nem all
meg, lehet, hogy a Mincheni High-End kiallitason mar sikertl bemutatnunk azokat a koncepcidkat is, amik
iddkdzben sziilettek. Egyszerre tébb munkank is gyartasra érett. Célunk az is, hogy az Audio-Hungary
termekei ne csak nagyon jok, hanem nagyon szépek is legyenek.

-Hol tart most ez a két csaldd értékesitési szempontbol?

-Az Univox APX200 sikeres, jol szerepel, sinen van. A Qualiton A20i értékesitését még csak most kezdjik
el, erre sokkal nagyobb az érdeklddes, amiben szerintem a latvanynak is nagy szerepe van. Hamarosan -
szinte napokon beliil - megoldddik az egyik legnagyobb problémank a termeékek csomagolasat illetden, ami
azt jelenti, hogy az erdsitdinket végre méltd csomagolasban tudjuk atadni a vevdinknek. Nyiregyhazan
berendeztiink egy jol megkozelithetd bemutatdtermet, ami az tUzemink mellett van. Kildn drom
szamomra, hogy féleg fiatalok jonnek el hozzank. Budapesten az Audio Centrum a Fogarasi Uton ad helyet
és lehetdséget a meghallgatasra és vasarlasra, €s az Univox markaju termekeinkkel a kereskeddket is
innen szolgaljuk ki. Ahogy felvazolod a folyamatot a tervezestdl a gyartasig €s a piaci bevezetésig, ez
olyan mint egy igazi ,hadmiivelet”.

-Mennyi idd alatt sziiletik meg egy-egy Uj termek?

-Gyakorlatilag 3-4 év kell egy (j termék piacra keriiléséhez. A tavalyi év végére, tobb parhuzamos
fejlesztésiink erett be egyszerre, el kellett donteni mely termékeket vissziik gyartasba. A Qualiton AZ20i
utan most egy olyan két dobozos phono elderdsitdt kezdiink el gyartani, ami szintén fényes, rozsdamentes
dobozba keriil, amit majd egy masik, nagyobb teljesitményl A osztalyl erdsitd kiovet. A vinyl kedveldk
mar régen varnak téliink egy set-up transzformatort az MC fejekhez. Az Uj phono elderdsitd tartalmaz egy
RIAA korrektort, ami mozgo magneses fejekhez készil, illetve egy cserélhetd betéttel tartalmazza az MC
fejekhez szilkséges trafokat is. Mindenki, akiknek eddig odaadtuk hallgatni, gy nyilatkozott, hogy
szivesen megtartanak.

-Kordbban beszéltiink rola, és amikor ndlatok jértam magam is lattam, hogy foglalkoztok hangszordkkal,
de mdr kordbban is folyt valamilyen kisérletezd munka ezen a teriileten.

-lgen! Beszélgetésiink elején emlitettem, hogy korabban beszereztiink par akusztikai mérdeszkazt,
meértiink, hallgattunk hangszorékat, de valahogy nem igazan jott dssze a dolog. Kdzben megprébaltunk
kooperalni ismert és kevésbé ismert gyartokkal, de nem sikeriilt. Nem voltak nyitottak felénk, vagy
feltették a tudasukat. Hozza tartozik a hangfal térténethez, hogy sok pénzt koltdttiink neves gyartok neves
hangszordira, de az eredmeényre nem vagyunk biiszkék. A legutobbi kisérletekbdl sziiletett egy kis
monitorsugarzo, amely szerepelt a tavalyi kiallitason a Marriott -ban. Folynak a kisérletek. Remélem
nemsokara ezen a terileten is versenyképes termeéket tudunk |étrehozni. Kivetkezd lépésként beinditjuk
a hangszdrogyarto Uzemet, - hogy a mindségi elvarasainknak megfeleld sugarzdkat gyartsunk elsdsorban
sajat részre. Reméljiik sikeriil. Ugy gondolom, hogy a hangfal dizajnnal nem lesz gondunk, mert van egy
fiatal kollégandnk, aki érti a céljainkat, azonosult az elképzeléseinkkel, egyiitt él a termékeinkkel, és
nagyon progressziven gondolkozik. Mar eddig is tobb szaz termeékvazlatot készitett, amit leszlkiteni is
nehéz. Megvan a helyes irany, van mibdl valasztanunk.Kdztudottan rengeteg gyartd és rengeteg marka van
a piacon.

-Mégis, hogyan lehet kitlinni a tdmegbdl?

Kivald miszaki paraméterekkel és szép kiilsdvel. Az erdsitdink miszaki paramétereit sokan kétségbe
vonjak, s ennek driilék. Ez ugyanis azt jelzi, hogy szokatlan, hogy nemcsak 1 Watton meért teljesitmennyel
wvitézkediink”, hanem merjiik publikalni a paramétereket névleges kivezerlésnél is. A Hifi nagyban
hasonlit az autdiparhoz. Amikor valaki autdt akar vasarolni, végigbtingészi az autok adatait , bemegy az
autdszalonba és, ha jo az ar, megveszi a legszebbet. Amennyiben hangban tudjuk hozni azt, vagy esetleg
jobbat, mint amit a konkurencia, és a dizajn is jobb, vagy legalabb olyan jo, akkor Ggy érzem, célt értiink,
bejutottunk a piacra. A forma mindenképp megosztd. Az APX200 formaja van akinek bejon, masok ki nem
allhatjak, de semleges hozzaallas nincs. Az drakkal nem akarunk elszallni, ezért Ggy gondolom, ha
mindezt elérjik, akkor hosszud tavon meg tudunk kapaszkodni a piacon. Beszéltlink tervekrdl és célokrdl.

-A kovetkezd ,nagy falat”, amire késziiltok, a miincheni High End Show. Van-e mdr kialakult elképzelés a
kigllitdst illetden?

-Ugy érzem, hogy a jelenlegi és jovébeni pozicionk megerdsitésének fontos része a kiallitasokon valé
részvétel, ahol nem csak a kozdnséggel, hanem a kereskeddkkel is tudunk talalkozni, személyes
kapcsolatokra szert tenni. Mekiink most ez az egyik legfébb célunk. Minchen utan 2-3 kiallitas jon, de még
nem déntattiik el hova megyiink. Meghivast kaptunk Anglidba és Moszkvaba is. Jok az orosz kapcsolataink,
a legjobb végcstveket példaul onnan szerezzik be. Az oroszoknak legendasan jo volt a gyartasi
technoldgiajuk. A népszerl filmslagert idézve:” Egyedil nem megy...” Kérlek mondj par szét a
munkatarsakrol is, akik toljak az Audio Hungary szekerét a megérdemelt siker felé! Mindenek eldtt a
tulajdonostarsam Lukacs Zoltan nevét emlitem ismét. Az 6 tamogatasa is kellett ahhoz, hogy mindezt létre
tudjuk hozni. A mérndkeink atlagéletkora joval 30 alatt van. Ma mar sajat teriiletén bermelyikik olyan
tudassal rendelkezik, ami nagyon lerdviditi az utat az elképzeléstdl a végtermékig. Tabbsegiikkel az AV
Trend & Hifi Show-n talalkozhattak, beszélgethettek a latogatdk, ez évben ismét részt vesziink s megint
lesz egy beszélgetds szobank is. A "BEAG-UNIVOX -0s gardank masként kreativ. Sokszor mar az dtleteléskor
szallitjak a gyakorlati kivitel megoldasat. A termelésben tltott évtizedek tapasztalata beépiil az 0j
termékekbe.

- Beszéljiink az drakrol. Egy 700 ezer Ft. koriili dron mozgo végerdsitd drdgdnak mindsithetd a hazai
piacon. Persze kiilfélddn mdsok a kdriilmények. Hogyan ldtod ezt?

- Az arat ketféleképpen nézhetjik. Egy erdsitd lehet 700 ezer Ft, aminek 27 % afa tartalma van. Lején a
kis-, és nagykereskedelmi arrés. igy eljutottunk a végfelhasznaldi ar 50 %-ara. A késziilék ezzel az arral
hagyja el a gyartelepet. Jelen példaban ez 350.000.-Ft. Ebbdl az dsszeghdl nyereséget is kellene
termelniink, és a fejlesztési koltségeknek is meg kellene térilniiik, a dolgozdkat is ki kell fizetni, sdt még
az Uzemet is fenn kell tartani. Az APX-nél is magas az élémunka aranya, a Qualitonok-nal még magasabb.
Utébbiaknal még az anyagvalasztas is dragit.

- Szerinted van esély arra, hogy egy jo mindségli, de olcsé 200 ezer Ft. korili high-end erdsitdt gydrtson az
Audio-Hungary?

- Sajnos most azt kell mondom, hogy erre nem latok esélyt... EL lehetne allitani egy erdsitdt, mondjuk
olcsobb alkatrészekkel, egyszer( dobozolassal, cstvekkel, trafdkkal, de ez mar egyértelmiien és
bizonyitottan a hangmindség rovasara menne, ebben pedig nem ismertink megalkuvast. Mindségi
termekeket akarunk keésziteni a vasarldinknak, és a legmagasabb elvarasoknak megfeleld munkakkal
szeretnénk ismertté tenni az Audio-Hungary nevet a vilagban. (Soltész Rezsd)

www.audio-hungary.hu
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